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Como consecuencia de la actual crisis, ;han percibido un
aumento de la demanda de estas soluciones de seguri-
dad por parte de empresas y particulares?

El efecto COVID ha sido absoluto en la demanda de este
tipo de soluciones de autenticacion y apertura remota.
Quizés donde hemos sentido una mayor demanda ha sido
por parte del sector hotelero, muy preocupado por afrontar
la vuelta a la nueva normalidad de cara al inicio del periodo
estival, y por parte del inmobiliario, mas en concreto por
los edificios de oficinas, que deben garantizar el regreso
masivo de los trabajadores a sus centros de trabajo.

La otra vertical, trasversal a estas dos, es la de los ascen-
sores. Solucionar la operacién del ascensor y garantizar
la movilidad de las personas dentro de los edificios se
convierte en un auténtico reto en esta nueva normali-
dad post-covid.

Retomando el tema del Teletrabajo ;Qué opinion le me-
rece? ;Piensa que ha llegado para quedarse?

El teletrabajo ha sido una de las grandes sorpresas de
esta crisis que estamos atravesando. Las empresas,
obligadas por la declaracion del estado de alarma,
tuvieron que poner todos los medios para facilitar el
trabajo a sus empleados desde sus domicilios par-
ticulares, pero es justo reconocer también, que la
respuesta de estos ha sido mas que sobresaliente. La
flexibilidad y la descentralizacion, propias del teletra-
bajo, que hasta ahora parecian un monopolio de las
grandes multinacionales extranjeras, con la crisis se
han convertido en una realidad al alcance de todos.
Estoy convencido de que la opcién del teletrabajo ha
venido para quedarse y ha abierto la puerta a nuevos
modelos y a nuevas oportunidades que estan siendo
muy bien recibidas, y que ayudaran a retener talento y
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a atraer talento nuevo, que ya no necesariamente ten-
dré que vivir en nuestra ciudad.

El incremento de los webinars es otra de las consecuen-
cias del teletrabajo. Recientemente, en colaboracion con
Hikvisiony Nanocomm, organizaron unosobre ‘Soluciones
de Seguridad portables en tiempos de crisis’ ;Como fue la
aceptacion?

Tengo que reconocer que fue una experiencia muy
positiva y enriquecedora. La opcién del webinar nos ha
permitido seguir estando ahi, cerca de nuestros clientes
y del sector, y como en el caso que comentas, poder
aportar, de la mano de otros partners, soluciones pun-
tuales a nuevos problemas que han surgido durante la
misma crisis y que estaban suponiendo un verdadero
quebradero de cabeza.

;Tienen previsto organizar alguno

en las préximas semanas?

Si, claro. Es posible incluso que este afo acabemos
teniendo muchos maés eventos de lo que teniamos
recogidos en nuestro plan de marketing inicial. La
internacionalizaciéon de la compania ha provocado
que ya no haya una estacionalidad tan marcada
como habia antes y, por lo tanto, nuestra agenda
de eventos incluyendo Colombia, Chile y Pert esté
mas que cargada para estos proximos meses. Como
curiosidad me gustaria comentaros nuestra préxima
participacion, como patrocinadores y expositores, en
el primer Congreso Virtual ALAS 360 organizado por
Alas -Asociacion Latinoamericana de Seguridad-, un
congreso completamente virtual en el que tendremos
nuestro propio stand y en el que estaremos encantado
de recibir a todos los asistentes al congreso para pre-
sentarles todas nuestras novedades.®
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